
AGENT COMMERCIAL INDÉPENDANT – 
DÉVELOPPEMENT B2B & B2C

LES RESPONSABILITÉS DU POSTE : QUALITÉS REQUISES :

Type de contrat : Indépendant
Disponibilité : Poste à pourvoir
dès maintenant

Mission Principale :
Développer activement le portefeuille clients de Grafé Lecocq en prospectant de nouveaux
partenaires professionnels (restaurants, cavistes, magasins spécialisés, établissements
gastronomiques) ainsi que des clients particuliers. Le rôle est orienté résultats, avec une totale
autonomie sur l'organisation et les méthodes de prospection.

Lieu de travail : Belgique

 Excellent sens du relationnel et de la
communication.
Autonomie, rigueur et esprit d’initiative.
Bonne connaissance du secteur vinicole.
Capacité à s’adapter à différents interlocuteurs
(restaurateurs, distributeurs, particuliers).
Permis B exigé pour les déplacements
professionnels.
Esprit d’équipe et sens du service
La maitrise du Néerlandais est un plus

RÉMUNÉRATION ET CONDITIONS

 Commission sur chiffre d'affaires généré

📩 Intéressé(e) ?
 Merci d’envoyer votre CV et votre lettre de

motivation à l’adresse suivante :
contact@grafe.be

1. Prospection & développement commercial
Identifier et contacter de nouveaux clients B2B
et B2C
Présenter et valoriser les gammes et cuvées
Grafé Lecocq
Construire et développer un réseau de
partenaires durables

2. Gestion de la relation commerciale
Assurer le suivi des clients acquis jusqu'à la
fidélisation
Proposer des offres adaptées aux besoins de
chaque interlocuteur
Effectuer des dégustations et présentations
produits chez les clients

3.  Élaboration de propositions commerciales
Rédiger des offres claires et attractives selon
les profils clients
Valoriser les spécificités et l'histoire de la
maison Grafé Lecocq
Adapter le discours selon les cibles
(professionnel vs particulier)

4. Reporting & suivi
Transmettre régulièrement un état de la
prospection et des ventes
Remonter les informations marché et les retours
clients
Collaborer avec l'équipe interne pour assurer la
continuité du service
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